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INTRODUCCION

La gestidn de proyectos enfocada en el area de la construccion abarca la planeacion
de actividades que permitan su desarrollo de forma Optima, clara y eficiente. La
empresa D&T Proyectos SAS antes conocida como Famaseg LDTA, cuenta con
mas de 30 afios de experiencia en sistemas de proteccion contra incendios, por lo
cual manejan todo tipo de proyectos (parques industriales, proyectos de vivienda,
plantas petroleras, eléctricas y de gas, entre otros.), que requieran de estos

sistemas.

Las labores como auxiliar de ingenieria en construcciones civiles correspondera a
apoyar y desarrollar procesos administrativos y licitatorios a partir de actividades
como calculo de cantidades de obra, generacion de APU’S, programacion de
proyectos y actividades, conocimiento y aplicacion de normas técnicas y legales;
con el fin de tener un acercamiento con respecto a la formulacién de proyectos y

ejecucion de los mismos.



OBJETIVO DE LA PASANTIA

Desempefar las actividades como auxiliar de ingenieria en el desarrollo, gestion y
presentacion de procesos licitacion, manejo de estructuracion de proyectos, con
entidades privadas y publicas en la empresa D&T Proyectos SAS.



MARCO REFERENCIAL
3.1 Descripcion de la empresa

Nombre de la empresa: D&T Proyectos S.A.S.
Ubicacion de la entidad: Calle 165 a No. 8F — 64, Bogota.
Departamento a realizar la pasantia: Departamento Comercial.

Tutor empresarial: Nubia Amparo Patifio Saenz.

vV V V V VY

Cargo del profesional: Directora Comercial
3.2 Datos del pasante

» Nombre: Laura Tatiana Paipa Garcia
» Proyecto curricular: Tecnologia en construcciones civiles
» Caodigo: 20181379074

» Cargo en la empresa: Pasante Comercial

» Teléfono: 3057486754

3.3 Marco conceptual

Licitacion publica: Corresponde a una modalidad de seleccién que debe
adelantarse como regla general para la contratacion de obras, bienes y
servicios, es ofertado a través de plataformas manejadas por el Estado
(COPNIA, 2021)

APU: Es la determinacion del precio unitario de una actividad o partida a
ejecutar en una obra, o cuando el constructor la estudia para preparar su
proposicién al momento de concursar o licitar un proyecto determinado. En
este se debe determinar las unidades de medida y los precios unitarios,
tomando en cuenta para estos ultimos no solo el precio de los materiales,
equipos y mano de obra sino las circunstancias especiales en las que se va
a realizar la obra. Esto obliga a realizar un andlisis profundo de la estructura
de costos. (COPNIA, 2021)



Estudio de mercado: Corresponde al analisis de precios del mercado, que
debe efectuar el area de origen a los bienes o servicios que se pretenden
contratar, con el fin de determinar el valor del presupuesto oficial. (COPNIA,
2021)

Presupuesto: Es una herramienta de planificacion, coordinacion y control de
funciones que presenta en términos cuantitativos las actividades que en el

futuro se realizardn en una empresa, con la finalidad de utilizar de una

manera mas productiva sus recursos, para que pueda alcanzar sus metas.
(Molinares, 2011)

Plan Anual de Adquisiciones: Es una herramienta que permite facilitar la
identificacion, registro, programacion y divulgacion de las necesidades de
bienes, obras y servicios ademas de disefiar estrategias basadas en
agregacion de la demanda que permiten incrementar la eficiencia del proceso
de contratacion. Es un instrumento de planeacién contractual que las
Entidades Estatales deben diligenciar, publicar y actualizar en los términos
del Decreto 1082 de 2015 o el que lo reemplace, modifique o adicione.
(COPNIA, 2021)

SECOP: También denominado Sistema Electrénico de Contratacion Puablica,
es un sistema que permite a las entidades estatales cumplir con las
obligaciones de publicidad de los diferentes actos expedidos en los procesos
contractuales y permite a los interesados participar en ellos. La plataforma
del SECOP | es una herramienta netamente de publicidad. La plataforma del
SECOP II, es totalmente transaccional la cual permite realizar todos los

procesos de contratacion en linea. (COPNIA, 2021)

NFPA: La National Fire Protection Association (NFPA) es la fuente de codigos
y normas que gobiernan la industria de proteccién contra incendios y
seguridad humana. (NFPA, 2022)

Sistema de deteccion: Son todos los equipos, accesorios y medios que en
conjunto se encargan de detectar, localizar y alertar de un incendio. (Pinzon

& Leguizamon, 2017)
10



Sistema de extincion: Corresponde al conjunto de elementos y medidas
adoptadas para proteger una infraestructura de la acciéon del fuego. Pueden
ocuparse o bien de prevenir, retrasar, controlar, y/o extinguir incendios.

(Pinzon & Leguizamon, 2017)
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DESARROLLO DE LA PASANTIA
4.1 Descripcion de la pasantia

La pasantia se desarroll6 en la empresa D&T Proyectos SAS, haciendo parte
del &rea comercial de la empresa con el cargo de Pasante Comercial, se tuvieron
varios procesos de aprendizaje que se dieron en diferentes etapas, para tener
una duracion total de tres (3) meses. Los principales objetivos que se tuvieron

fueron:

- Adquirir el conocimiento necesario y pertinente sobre los productos y
servicios que ofrece la empresa segun su principal linea de negocio.

- Conocer el proceso necesario para la presentacién de procesos de
licitacién, (manejo de plataformas, conocimiento e interpretacion de
pliegos de condiciones, preparacion de informacion)

- Generar la estructuracion de proyectos (generacion de presupuestos,

costeos de materiales y manos de obra, etc.)

Cada una de las actividades realizada durante el desarrollo de la pasantia
conto con el acompafiamiento del jefe de area y deméas compafieros que en

Su momento contasen con el conocimiento para el desarrollo de las mismas.
4.2 Lugar de desarrollo

La pasantia se desarroll6 en las instalaciones de la oficina principal de la
empresa, ubicada en Bogota, de forma 100% presencial, en una jornada de 8
am a 5 pm, durante este tiempo se brindaron los espacios necesarios para tomar
las clases que podian llegar a tener cruces de horario, dichas clases se tomaron

de forma virtual también en las instalaciones de la empresa.
4.3 Actividades desarrolladas

Como auxiliar de ingenieria se desarrollaron actividades de caracter
administrativo, las cuales estuvieron enfocadas en éareas de costos,

programacién de proyectos, presupuestos.
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La realizacion de cada una de las tareas asignadas fue con el acompafiamiento
de la directora comercial y la asistente comercial, quienes son las encargadas
de manejar estos procesos internamente en la empresa, y fueron las personas

responsables de verificar la calidad de los entregables presentados.
Las actividades planteadas desde el inicio de la pasantia son:

a) Capacitacion respecto a la linea de negocio principal de la empresay su
importancia en la industria nacional.

b) Contextualizacion sobre la informacion interna de la empresa D&T
Proyectos SAS.

c) Conocer y aprender a manejar las diferentes plataformas mediante las
cuales se presentan los procesos de licitacion.

d) Conocery aprender a manejar la herramienta interna de la empresa para
el manejo de informacion.

e) Gestion de negociaciones.

f) Verificacién de requisitos para presentar procesos de licitacion.

g) Realizacién de costeos de material para presupuestos requeridos para
presentar ofertas econémicas.

h) Elaboracion de andlisis de precios unitarios y programacion de proyectos.

i) Gestion de licitaciones.

j) Presentacion de procesos de licitaciones.

4.4 Descripcion de las actividades realizadas

a) Capacitacion respecto a la linea de negocio principal de la empresa y su
importancia en la industria nacional: Para esta actividad se tuvo una
capacitaciéon en compariia del gerente técnico, gerente comercial y disefiador
de la empresa, en la cual se adquirieron conceptos basicos relacionados,
como cuales son los sistemas que componen una red contra incendios
(sistemas de deteccién y sistema de extincion), se tuvo una contextualizaciéon
sobre los accesorios de instalacion, soporteria, tipos de sistemas de
extincion, materiales preferentes, informacion contenida en el brochure de la

empresa que se relaciona en la Figura 1. Brochure servicios D&T Proyectos

13



SAS; ademas se tuvo una concientizacion sobre la importancia de la
aplicacion de estos sistemas en la industria nacional,comprender que
segun la clasificacion de riesgos en un proyecto se requieren diferentes
sistemas de proteccion con el fin de salvaguardar la vida y los bienes de

interés.

&T
ROYECTOS

CONSULTORIA Y DISENO CONTRA INCENDIO

En D&T Proyectos ofrecemos servicios de asesoria y/o consultoria para empresas que requieran nuevos disefios o
revision de los existentes con base en normas NSR10 y NFPA, entre otras. Consultamos y asesoramos buscando
optimizar con precision los disefios para sus proyectos utilizando AutoSprink, el software especializado mas integral

para disefios y célculos hidraulicos para redes contra incendio.
[

DISENAMOS SISTEMAS SOFTWARE
Extincion de agua AutoCad
Deteccion y alarma AutoSprink
Seguridad electronica Software especifico para:
Proteccion pasiva Agente limpio y CO2
Agente limpio y CO2 Validacién hidraulica Cocinas
Cocinas Memorias de calculo Espuma
Vehiculos mineros Cantidades de obra Vehiculos mineros
Espuma Costos y presupuestos

Figura 1. Brochure servicios D&T Proyectos SAS

b) Contextualizacién sobre la informacion interna de la empresa D&T Proyectos
SAS: Durante el desarrollo de esta tarea se tuvo relacion con la
documentacion interna de la empresa, es decir se tuvo reconocimiento de las

certificaciones de calidad con las que cuenta la empresa, el certificado de
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c)

d)

existencia y representacion legal, RUT, RUP, RUC, entre otros, esta actividad
es importante dentro del desarrollo de la pasantia dado que permite generar
un sentido de pertenencia y reconocimiento con la compafia, ademas se dio
la asignacion de usuarios para manejo de la herramienta de informacion

interna de la empresa y un correo corporativo.

Conocer y aprender a manejar las diferentes plataformas mediante las cuales
se presentan los procesos de licitacion: En este punto de la pasantia se
aprendié a manejar las plataformas y portales por las cuales se presentan los
procesos licitatorios, y el reconocimiento de las empresas que estan
vinculadas a cada una de estas.
Algunas plataformas que se manejaron fueron

- Licify.

- Suplos / Intelcost.

- Avriba.

- We buy.

- Siproe.

- Secop Il

- Par servicios.

Para cada una de estas se tuvo un periodo de capacitacion en la cual se
aprendio la forma de cargar documentacion y oferta segun el portal, la
manera de presentar una manifestacion de interés, como presentar
preguntas u observaciones a los procesos, en donde encontrar las adendas

gue puedan presentarse, respuestas, evaluaciones y demas.

Conocer y aprender a manejar la herramienta interna de la empresa para el
manejo de la informacion: la empresa D&T Proyectos utiliza Bitrix como un
servidor para el manejo de leads e informacion interna de la empresa,
durante este proceso se aprendio a emplear la herramienta, el manejo que
se le da a las negociaciones y a las licitaciones, las etapas que estan

definidas para estas, como tener relacion de contacto con personas y
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empresas, y los diferentes formatos que se utilizan para temas de

negociaciones, cotizaciones, creacion de clientes y proveedores, entre otros.

= D&T PROYECTC

D&TPROYECTOS
Calendario = -

Un nuevo empleado ha sido agregado
crRM

Tareas y proyectos € Roger Emilio Pineda Arroyo
1 Director Comercial Caribe

Grupos de trabajo
Requisiciones
Proceso de Compras

Bitrix24.Drive

Chat y llamadas €3

Figura 2. Inicio plataforma Bitrix24

e) Gestion de negociaciones: esta actividad esta dividida por etapas, las cuales
se describen a continuacion:

- Depuracion: en esta etapa se tuvo el primer acercamiento con clientes,
comprendio el tener el primer contacto con un cliente, entender su
requerimiento y si la empresa esta en capacidad de atender dicha
solicitud.

- Evaluacioén técnica: corresponde a comprender que informacion es
necesario tener por parte del cliente para poder desarrollar una gestién
completa, y realizar una evaluacion de dicha informacion, es decir que
corresponde a verificar que sea informacién sea completa, veridica y
suficiente para continuar con el proceso.

- Cotizando productos: el paso a seguir en el proceso de negociaciones
es verificar si la solicitud puede ser atendida a partir de procesos
internos es decir que corresponda a disefios, mantenimientos,
pruebas a los sistemas o consultorias en donde se puede recurrir con
el area técnica o de disefio; en caso de que la solicitud requiera

suministro de algan material entonces el proceso corresponde a
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solicitar cotizaciones con proveedores para poder gestionar el envio
de una cotizacion completa a clientes.

- Reevaluaciones/ Seguimientos/ Finalistas: Corresponde a realizar el
respectivo seguimiento a lo que se envia a clientes, ver si se ajusta a
sus necesidades, si es necesario pactar una reunién, y ver como se
encuentra nuestra propuesta respecto a las realizadas por otros
proponentes y si es viable o no que se dé una venta.

- Cierre de procesos: Luego de evaluar si cumplimos con las
expectativas del cliente y como estamos posicionados respecto a
otros, el paso final es cerrar el proceso, consultar con los clientes si
van a decidirse a realizar una compra con nosotros o con otra
empresa, en caso de que no se del proceso, se debe consultar y
analizar cuales fueron los factores que hicieron el cliente tomara la
decision de escoger a alguienmas.

Este procedimiento con clientes pequefios se consider6 de suma

importancia durante el desarrollo de la pasantia dado que perote

comprender como se realiza un proceso de negociacion, permite llevar a
la practica todo el conocimiento adquirido anteriormente, comprender las
necesidades y realizar un acercamiento previo para el momento en que se
inicie el proceso de estructuracion de proyectos y presentacion de
licitaciones, en la siguiente imagen, Figura 3. Gestién de negociaciones
Bitrix24, se presenta el historial de las negociaciones en Bitrix.

SISTEMAS DE
PROPORCIONAMIENTO
DE ESPUMA CENIT »

Negociaciones D&T

Cliente Reeva... Congelada Etapa Final/ F... Factura final/ ... Cerrar negoci...

General Historial Cotizaciones Més v

EXTENSIONES - (&5 =2 fel DOCUMENTO v

DEPURACION INICIAL *§ A124 Scoring @s;y Comentario Tarea SMS E-mail Espere Mas v

Deje un comentario

4498

@+ invitarai chat
SISTEMAS DE PROPORCIONAMIENTO DE
ESPUMA CENIT

Tarea

Licitacion —U °

Seguimiento Cotizacién (Primer vez)
Sistema Especializado (c02, cocinas, Sistema de Confirmar recibido de la cotizacion.
espuma, nebulizada, otros )

Figura 3. Gestion de negociaciones Bitrix24
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f) Verificacion de requisitos para presentar procesos de licitacion: esta actividad
correspondio a aprender a abarcar los pliegos de condiciones para los
procesos de licitacion, comprender los cronogramas, requisitos habilitantes,
puntos subsanables, cefiirse a los cronogramas, todo con el fin de aprender
a elaborar listas de chequeo que permitieran generar un orden y control sobre
las actividades a desarrollar, sus tiempos de entrega y responsables; en la
Figura 4. Lista de chequeo de procesos, se evidencia alguno de los

formatos utilizados para realizar esta verificacion de requisitos.

CHECK LIST DE NEGOCIACION

Proponente:

Objeto: SUMINISTRO E INSTALACION RED CONTRAINCENDIO

£

DESCRIPCION SOLICITUD COLPATRIA NO
80% cortes de obra cada 14 dias y 10%
Forma de Pago Retegarantia, pagaderos 15 dias aprox.
Despues de radicacion de factura.
Vigencia de los precios Ejecucitn del proyecto

Incluy® campamento y/ bodega de almacenamiento

Incluyé Elementos de Proteccion Personal

Incluyé equipos certificados de trabajo en alturas (linea de vida, arness, etc.)
Los montantes se pagaran por ML de tuberia y accesorios

El contratista debe verificar las cantidades de obra en planos

Las regatas y resanes requeridas para realizar su trabajo son por cuenta del
contratista, debe entregar las regatas resanadas

Andamios que reguiera para la ejecucion de la actividad

Las actividades deben incluir las pruebas de cada red, por lo que no se pagaran aparte
la ejecucion de dichas pruebas

El contratista debera entregar planos record y manual de operacion y mantenimiento,
por lo que no se pagaran aparte en la ejecucion del contrato

Los materiales beben cumplir con lo especificado en Anexo

BT B B B P B P P P B

B

B

Los valores de avance de las salidas y
acometidas se pagaran de acuerdo a:
instalacion de tuberias y accesorios 80%,
pruebas y entregas 10%

Cortes de avance

=

Debe entregar APU
Tiempo estimado de ejecucion
Personal profesional considerado en su oferta Residente de obra y Auxiliar Siso

2l

Incluye equipo y herramienta menor como; taladros, escaleras, tronzadora, coches,
canecas de alcenamiento, pistola de calefateo, pulidoras, demoledores, etc.

Contrato por suministro e instalacion, Constructora Colpatria solamente entregara los
equipos de bombeo y los accesorios con los gue vienen dichos equipos.

Figura 4. Lista de chequeo procesos

g) Realizacién de costeos de material para presupuestos requeridos para
presentar ofertas econémicas: En esta actividad estd representada la
parte gruesa de la presentacion de propuestas econémica y técnicas,
consistié en comprender el objeto de las licitaciones y su alcance, y paso
seguido comunicarse con proveedores para empezar a estructurar la
oferta econémica a presentar, verificar que precios son los mejores del
mercado y cuales productos son los que corresponden con las
caracteristicas técnicas y de calidad segun la solicitud del ente
contratante, en la siguiente imagen, Figura 5. Costeo de procesos, se

muestra el formato bajo el cual se realiz6 esta actividad.
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Nombre Cliente: Clinia de Alcala
<“$ D&T Nombre Documento: CANTIDADES PARA PROPUESTA
N7 PROYECTOS [Somens
Pagina: 1 de 1
Fecha: Revisién: V3 Ing. Martin Jaramillo G
CANTIDADES DEL SISTEMA DE DETECCION PARA PROPUESTA COMERCIAL
ITEM DESCRIPCION ] UNIDADES | CANTIDAD | VALOR UNITARIO | VALOR TOTAL
1 EQUIPOS DE DETEGCION
1.01 Detector Fotoeléctrico direccionable inteligente con flashscan blanco Und 35.0 372645 13.042.581
1.02 Base de montaje para detector color blanco Marca SYSTEM SENSOR uUnd 35.0 63.707 2229753
1.03 Sirena con estrobo montaje en pared Marca SYSTEM SENSOR Und 3.0 363.785 1.091.356
1.04 |Estacién Manual Direccionable Marca NOTIFIER Und 3.0 654.054 1.962.162
1.05  |Médulo de monitoreo Direccionable Marca NOTIFIER Und 3.0 336.256 1.008.768
2 TUBERIA EMT
2,01 Tuberia EMT 3/4" Ml 175.0 3 38.988| 8 6.822.900
2,02 |Coraza 3/4" Liguid Tight M 35.0 3 27.280| 8 954.794
2,03 Cable AWG 2x16 FPLP Carrete 305 m Und 1.0 $ 1.868.669 | $ 1.868.669
2,04 |Caja Octogonal Und 35.0 $ 15.004| $ 525137
2,05 Caja Rawelt 5800 Und 3.0 $ 30553 | § 91.660
2.06 Caja Rawelt 2400 Und 10.0 $ 39.556 | § 395 658
SUBTOTAL| § 29.993.338
IVA (19%)| § 5.6898.734
TOTAL| $ 38.573.095

h) Elaboracion de andlisis de precios unitarios y programacion de proyectos:
Esta actividad viene relacionada con la anterior, los andlisis de precios
unitarios y programacion de proyectos se realizan cuando sean
solicitados por parte del ente contratante, para la realizacion de estos se
utilizaron los programas Excel y Project; en la imagen Figura 6.se
muestra el formato de APU, en el cual se realizo

consolidando y estableciendo datos de precios y en la Figura 7. Se

Figura 5. Costeo procesos

la actividad

muestra la programacion realizada para el proceso de licitacion con

Enel.
o
\‘*?f D&T D&T PROYECTOS S.A.S
\ ' PROY ECTOS PROYECTO: NUEVO HOSPITAL DE USME
CAPITULO: 2.22 SISTEMA DE CONTROL Y SEGURIDAD FECHA: 01/03/2022
SUBCAPITULO: 2.22 20 SISTEMA DE SEGURIDAD Y DETECCION ANALISIS DE PRECIOS UNITARIOS
. CENTRAL DE ALARMA DE FUEGO Y EVACUACION ITEM No. UNIDAD: unD
ACTIVIDAD: 2.2220101 MARCA SILENT KNIGHT FARENHEIT, MODELO IFP- | 2.22 20 101 CANTIDAD: 1
I. MATERIALES
Descripcidn Unidad Cantidad Rendimiento__ Valor Unitario Valor Parcial
Central de alarma de fuego y evacuacion IFP-2100ECSB | und | 1 1,00 $15.302.883,4| $15.302.883.4
Accesorios und | 1 [ 100 $ 805.414.9 $ 805.414 9]
Sub-total $ 16.108.298,3
. EQUIPOS
Descripcidn Unidad Cantidad Rendimiento__ Valor Unitario Valor Parcial
Heframientas menares [ Hr | 1 0,10 $ 339.933 6] 33.993.4
|Sub-total | 33.093,4
III. TRANSPORTE
Descripcidn Unidad Cantidad Rendimiento__ Valor Unitario Valor Parcial
Transporte [ H ] 1 944 $90.000,0] § 849.833,90
|Sub-total | $ 849.833,9]
IV. MANO DE OBRA
Descripcidn Unidad Cantidad Rendimiento _ Valor unitario Valor Parcial
Tecnico | Hr | 1 0,20 $13.884,00 2.776,80
Ayudante [ H ] 1 [ w20 $8.878,00 1.775,60
Sub-total 4.552,40
[TOTAL COSTO DIRECTO [ %16.996.678,0

Figura 6. Formato APU D&T Proyectos SAS
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Modo
® de ~ | Nombre de tarea ~ | Duracion  « Comienze «  Fin -
> 4 PROGRAMA MANTENIMIENTO SPI ENEL 253 dias lun 02/05/22 mié 03/05/23
COLOMBIA
b 4 MANTENIMIENTO TERMOZIPA 252dias  lun02/05/22 mar 02/05/23
=] > SISTEMA DE ROCIADORES 225 dias lun 02/05/22 vie 24/03/23
=] > MONTAJE Y MANGUERAS 246dias  lun02/05/22 lun24/0423
=] » TUBERIA SERVICIO PRIVADO 244 dias lun 02/05/22 jue 20/04/23
o > BOMBAS CONTRA INCENDIO 247dias  lun02/05/22 mar25/04/23
= > TANQUE CONTRA INCENDIO 249 dias lun 02/05/22 jue 27/04/23
= > SISTEMAS FIJOS DE ASPERSION DE AGUA 239 dias mié 11/05/22 lun 24/04/23
= > SISTEMAS DE AGUA ESPUMA 252 dias lun 02/05/22 mar 02/05/23
= > COMPONENTES Y VALVULAS COMUNES 246 dias lun 02/05/22 |un 24/04/23
= 4 TUBERIA DE SERVICIO PRIVADO 2dias jue 14/07/22 vie 15/07/22
= Inspeccion prueba quinguenal 2 dias jue 14/07/22 vie 15/07/22
=] > EXTINCION GASEOSA 243dias  lun02/05/22 mié 19/04/23
=] > EXTINCION GASEOSA NOVEC 1230 159 dias lun 02/05/22 jue 22/12{22
=] > SISTEMA DE DETECCION Y ALARMA 239dias  jue19/05/22 mar 02/05/23
=] * MANUAL MOTOR DIESEL 251 dias lun 02/05/22 lun 01/05/23
= > MANTENIMIENTO TERMOCARTAGENA 252 dias lun 02/05/22 mar 02/05/23

Figura 7. Ejemplo programacion proyecto ENEL

i) Gestion de licitaciones: esta actividad consistio en la organizacion de la
documentacion requerida (documentacion legal, juridica, financiera,

técnica, econdmica, ambiental, calidad, entre otros.).

j) Presentacion de procesos de licitaciones: todas las anteriores actividades
se realizaron con el fin de tener el conocimiento suficiente y el contexto
completo para poder presentar un proceso de licitacibn de manera
individual y auténoma; en la Figura 8. Se muestran los procesos de

licitacion presentados para Cenit, a través de la plataforma Suplos.

Fecha/Hora Fecha/Hora
Comprador | inicio(GMT -5) fin(GMT -5) Mi partlupacnon

MEC: CEN1-20222237 SERVICIO DE Cenit John 2 de Febrero 23 de Febrero ~ Proceso FINALIZADA

INSPECCION Y/O PRUEBAS INTEGRALES DE Lozano del 2022/ del 2022 / envidado por

LOS SISTEMAS DE PROTECCION CONTRA 13:00:00 23:59:00 otro usuario.

INCENDIO
Q 170 CEN1-20222296 - COMPRA DE SISTEMAS DE Cenit Maria 1 de Abril del 3 de Mayo del i Proceso EN

PROPORCIONAMIENTO DE ESPUMA PARA Alarcon 2022/ 2022 [ 23:59:00 envidado por EVALUACION

ACTUALIZACION DE SISTEMAS 17:00:00 otro usuario.

CONTRAINCENDIO DE CENIT TRANSPORTE Y
LOGISTICA DE HIDROCARBUROS S.A.S.

Figura 8. Procesos presentados plataforma Suplos-Intelcost
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4.5 Plan de trabajo.

Semana Actividades Resultado/Observacion Recursos
- Se adquirio el conocimiento
L necesario para empezar a
-Capacitacion D&T )
1 L desarrollar tareas relacionadas
-Contextualizacion D&T o o
con la actividad econdmica de la
empresa.
o - Se logro aprender a manejar las
-Conocimiento de
o plataformas para presentar
plataformas de licitacion y la L . Plataformas,
2 _ _ licitaciones posteriormente, o
herramienta interna de la ) _ _ Bitrix24
ademas de la herramienta interna
empresa
de la empresa
-Gestion de negociaciones.
-Verificacion de requisitos. Todas estas actividades se
-Realizacion de costeos. desarrollaron durante el resto de -Excel
3412 -Elaboracion de andlisis de tiempo de la pasantia, el -Project.
a
precios unitarios y resultado final es que se logro -Bitrix24

programacion de proyectos. | obtener un amplio conocimiento

-Plataformas.

-Gestion de licitaciones. en cuanto a gestion comercial, y -
-Presentacion de elaboracién de proyectos.
licitaciones.
. . 3 meses
DURACION TOTAL DE LA PASANTIA
480 horas

Tabla 1. Plan de trabajo pasantia
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ANALISIS DE RESULTADOS

5.1 Aportes

Optimizacion de procesos

Durante el desarrollo de la pasantia se disefiaron diferentes formatos que
permitieron consolidar gran cantidad de informacion interna de la
empresa, esto con el fin de tener un acceso mas rapido y directo a la
informacion y de esta manera evitar que se tengan que hacer reprocesos
al momento de buscar informacion, algunos de los formatos disefiados
fueron los siguientes, en la Figura 9. Se muestra un consolidad con
informacion correspondiente a los equipos de bombeo para los cuales
se presentaron propuestas economicas en los ultimos 2 afios; y en la
figura 10. Se muestra el consolidado de con contactos con proveedores,
gue permite tener la informacion a disposicion para encontrarla con mas
facilidad.

a. Consolidado informacion equipos de bombeo

FRINCIPAL JOCKEY
FECHA coT CAUDAL PRESION TIFD POTENCIA HP | ALTURA PRECIO ACCESORIOS | CAUDAL| PRESION PDT:I:CIA PRECIO TOTAL
oct-20 1758 750 160|DIESEL 160 1460 $ 32.300,00 | 5 3.608,00 7,5 170 2| 5 1650,00 | $ 37.558,00
oct-20 1759 750 160|ELECTRICA 125 $ 19.089,00 | 5 625,00 7,5 170 2] 5 162200 | $ 21.336,00
mar-21 420 750 256|ELECTRICA 250 $ 25.206,00 | 5 682,00 15 266 7,5/ 5 3.117,00 | $ 29.005,00
mar-21 483 500 85| DIESEL 71 1000) § 25.587,00 | 5 3.42100 20 95 2|5 161900 ] 5 30.627,00
mar-21 513 500 148 |ELECTRICA 100 $ 15670,00 | 5 827,00 5 158 2] 5 1759,00 | $ 18.256,00
mar-21 514 150 140|ELECTRICA 30 $ 881100 |5 17700 10 150 2| 5 181800 $ 10.806,00
mar-21 634 750 200|ELECTRICA 150 $ 33.18400 | 5 697,00 7,5 210 3|5 194400 | 5 35.825,00
abr-21 708 750 260|ELECTRICA 250 5 39.31500 | 5§ 989,00 5 B67,00|5 41.171,00
abr-21 B75 250 72[ELECTRICA 20 $ 815800 |5 177,00 5 B2 1) 5 133400| 5 9.669,00
abr-21 B76 500 140|ELECTRICA 75 $ 1247900 | 5 828,00 5 150 1,5/ 5 157300 | $ 14.880,00
may-21 B95 300 100|ELECTRICA 40 $ 1254800 |5 21400 5 110 15/ 5 1.821,00| $ 14.583,00
may-21 958 100 100|ELECTRICA 15 $ 9.85000 |5 18800 5 110 15| 5 187900 | 5 1191700
may-21 959 100 BO[ELECTRICA 10 $ 974600 |5 19500 5 90 1) 5 167800 | 5 11.619,00
may-21 960 100 128|ELECTRICA 20 $ 2053700 | 5 19500 5 138 15/ 5 194800 | $ 22.680,00
may-21 1043 250 160|ELECTRICA 125 $ 2459600 | 5 216,00 25 170 23| $ 214900 | 5 26.961,00
may-21 1044 750 170|DIESEL 148 100| § 38.86100 | 5 4.373,00 75 180 2|5 218300 ] 5 4542300
may-21 1045 500 140|ELECTRICA 75 $ 16.587,00 | 5 1.009,00 5 150 1,5/ 5 192200 | $ 19.518,00
may-21 1046 100 120|ELECTRICA 20 5 946800 |5 18500 5 150 15/ 5 1.81100| S 11.464,00
may-21 1047 100 130|ELECTRICA 20 $ 967400 |5 18500 25 140 15/ 5 1.887,00| $ 11.746,00
may-21 1048 500 130|ELECTRICA &0 5 1433400 |5 1.010,00 5 140 15| % 1.887,00| & 17.231,00
jun-21 1111 500 125|ELECTRICA 75 $ 1614200 |5 999,00 5 135 1,5/ 5 1.860,00 | $ 19.001,00

Figura 9. Formato consolidado equipos de bombeo
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b. Consolidado contactos proveedores

CATEGORIA EMPRESA DESCRIPCION CONTACTO
Distribucion de Productos de Seguridad . .
L. s . i Camilo Quintero - Hugo
FULL PROTECTION Electronica: CCTV, intrusion, incendio, control Medi
edina
de acceso, sistemas de pargueo, perimetria
Distribucién de Productos de Seguridad
Electronica: Detectores, paneles, modulos,
SAC SEGURIDAD . L . Jhon Hernandez
cables, accesorios, inspeccionl agente limpio,
DETECCION aerosoles, extintores
AZ SECURITY Cristina Serna
Distribucién de Productos de Seguridad o
BYTE . Camilo Davila
Electrénica
Suministro de accesorios, valvulas, tuberia,
CASAVAL Vitaulic, rociadores, soporteria, valvula de Henry Amaya
diluvio
TUVALREP Genesis camacho
FERRETERIA
Suministro de accesorios, valvulas, tuberia, Nayib Maloof - Angel
TUVACOL . . .,
instrumentos de medicion carbal
Suministro de productor para conduccion de .
CODIFER . . . Javier Caceres
fluidos y articulos de ferreteria en general

Figura 10. Consolidado contactos proveedores

- Manejo de la plataforma Bitrix24

Se comprendio el manejo completo de la plataforma y con el tiempo se

llegb a tener el manejo total de la herramienta, toda la informacion alli

consolidada paso primero por una revision y analisis realizado por el

pasante, quien finalmente fue el encargado del manejo total de Bitrix24

para el area comercial de la empresa; en la Figura 11. Se muestra el

inicio de la plataforma Bitrix, en la cual se muestra el estado de las

negociaciones.
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D&T PROYECTOS 24 busc.. Q /I 352 ® REGISTRARIN... @ Laura Tatiana Paipa ~ @ wiplan - ‘

Noticias 5o (7] . " s
Negociaciones Prospectos Inventario v Clientes v Ventas v Analitica v

Calendario

@ © Negocia_” AGREGAR |~ NEGOCIACIONES D&T (€ v B + buscar Q

Tareas y proyectos &

: Extensiones | ~
Grupos de trabajo Kanban Lista Calendario Negociaciones: (28 con actividades atrasadas '8 ' sin actividad =

& Automatizacién
Requisiciones

[J # Negociacién Fecha OC Etapa Actividad Cliente
Proceso de Compras
= (] FASTWAY LOGISTISC = 1210572022 17:53 ANDRES
Colaboracién ~ SAS E cil Depurar Negociacion BARRERA
Senvicio Disefio PCI sara Luis Femando Avila Garzon FASTWAY LOGISTIS
Bitrix24.Drive sas
Chat y llamadas 9 O ABASTECIMIENTO DE = No hay actividades Hector Delgadillo
ENERGY Evaluando Solic ABASTECIMIENTO
Compaiiia Suministro Especializado DE ENERGY
ClassRoom
O El viajero hostels - &= Victor
Webmail & Completar formulario del E El vigjero hostels
CRM "Formulario pagina correo con la informacion
Documentos footer” para Karen Milena Hidalgo

Figura 11. Plataforma Bitrix24

Elaboracion de informes

Se realizo la elaboracion de informes de presentacién de procesos de
licitacidn y negociaciones menores, estos permitieron realizar un analisis
mas sencillo sobre el estado de la empresa frente a clientes y
proveedores, en la Figura 12. Se evidencia el informe de ventas

realizado correspondiente al mes de abril.

Meta de venta trimestral Meta de venta mensual

1.750.000.000 583.333.333,33

VENTAS REALIZA

D NOMBRE TIPO ORIGEN RESPONSABLE CUANTIA MONEDA FECHA FECHA
INICIO GANADO
40 MECANICOS | Suministro PCI .
Nubia Amparo
4224| ASOCIADOS - (Tuberia, Pauta Google Patifio Sdenz 5 1.068.418 cop 04/03/2022 | 28/04/2022
SUMINISTRO accesorios,
Lineas aéreas Servicio ~ Alejandra
a304| 3 o Cliente 3 2.800.000 cop 15/03/2022 | 05/04/2022
13 | Mar ito Guerrer
TLC - Suministro | Suministro PCI N
. . Laura Tatiana
4272 PCl{Tuberia, (Tuberia, Cliente Existente paina $  17.395.911 cop 27/01/2022 | 25/04/2022
accesorios, accesorios, P:
ageg|  TIENDRAS SISt:mE :CI Pauta Google Alejandra $  27.411.686 cop 24/01/2022 | 18/04/2022
makro cucyTa| (red contra € Guerrero A
incendio
. Suministro Karen Milena
2010|  Eince SAS Pauta Google Y 4 s 182.095 cop 15/10/2021 | 21/04/2022 VENDIDO
DETECCION dal,
Py | sy " o~ ACUMULADO
Servicio Disefio o ej
1202| GRUPO DISTRI oci Referenciacion e .000. 10/08/2021 | 23/04/2022 1.073.089.626,66

| En el mes de abril se completo la meta mensual de

Con las nuevas ventas, la meta
13,9%
venta en un

61%
trimestral enun

SOLICITUDES RECIBIDAS POR SEMANA

SEMANA 1 2 3 4 B
SERIODO (01/04/2022- (04/04/2022- (11/04/2022- | (18/04/2022- | (25/04/2022-
03/04/2022) 10/04/2022) 17/04/2022) | 24/04/2022) 30/04/2022) [ACUMULADO)

Figura 12. Informes realizados
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- Caélculo de cantidades de obra

Se elaboro una macro Excel en la cual solo con insertar la cantidad de

dispositivos requeridos para un sistema de deteccion, se lograba calcular

automaticamente los materiales de instalacion requerida para todo el

proyecto, esta actividad contribuyo con disminuir el tiempo de célculo y a

su vez agilizar el proceso.

- Presentacion de licitaciones

Durante el tiempo de pasantia se participd en la presentacion de varios

procesos de licitacion, en cada uno de ellos se realizé una actividad

diferente las cuales se relacionan en la siguiente tabla.

Licitaciones en las cuales se tuvo participacion

CONTRATANTE

OBJETO

APORTE

CONSORCIO
NUEVO HOSPITAL
DE USME

Instalaciones sistemas complementarios
(suministro e instalacién de sistemas de voz y
datos y equipos, BMS, llamado de enfermeras,

alarmas CCTV, perifoneo, digiturno, telemedicina
y RFID)

Elaboracion de
analisis de precios

unitarios en Excel

CONSORCIO
NUEVO HOSPITAL
DE USME

Suministro e instalacion de la red contra incendios
(Cuarto de bombas, redes tuberias, rociadores,
gabinetes, valvulas y demas) del Nuevo Hospital

de Usme

Costeo de materiales,
mano de obray
andlisis de precios

unitarios en Excel

ENEL

Contrato marco inspecciones, pruebas,
mantenimientos preventivos y correctivos a los
sistemas contra incendios de las centrales de

generacion ENEL Colombia.

Elaboracion de
programacion de
actividades en Project,
y preparacion de

oferta econdmica

ECOPETROL

Compra de sistemas de proporcionamiento de
espuma y asistencia técnica para su instalacion,
precomisionado, comisionado, puesta en servicio,
y capacitacion para su operacion y mantenimiento
para el proyecto sistema contraincendios de los
terminales maritimos y fluviales Cartagena de

Ecopetrol s.a.

Preparacion de oferta

legal y administrativa
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CONTRATANTE OBJETO APORTE
_ ) ) Elaboracion de lista de
Compra de sistemas de proporcionamiento de
L ) chequeo,
espuma para actualizacion de sistemas . o
CENIT ) ) diligenciamiento de
contraincendio de CENIT TRANSPORTE Y y
. formatos y preparacion
LOGISTICA DE HIDROCARBUROS S.A.S.
de oferta legal
L ] o ) Andlisis de planos,
Disefio y/o reingenieria de detalle para el sistema ) o
_ . identificacion de
CHILCO de red contra incendio plantas envasadoras y ] y
sistemas y elaboracion
almacenadoras de GLP. .
de oferta comercial.

Tabla 2. Procesos de licitacién en los cuales se tuvo participacion

- Busqueda y manejo de prospectos

D&T Proyectos maneja la busqueda de prospectos con el fin de llegar a

proyectos de caracter privado que no oferten licitaciones a través de

plataformas vy licitaciones privadas que hayan sido adjudicadas a

proponentes que requieran subcontratacion para las redes de incendio,

durante el desarrollo de la pasantia se manejaron varios prospectos que

como resultado terminaron llegando a ser licitaciones y negociaciones

importantes para la empresa.

Algunos de los prospectos en los cuales se trabajé fueron:

CONTRATANTE OBRA RESULTADO
Se logro ser
CONSORCIO o
y . invitados al proceso
NUEVO HOSPITAL Proyecto construccion nuevo hospital de Usme o
de licitacion para
DE USME
RCI
CONSTRUCTORA Proyecto construccion edificio Uno83 y proyecto »
Prospecto no util
CUMBRERA IN-STOCK

Tabla 3. Prospectos manejados
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5.2 Debilidades y dificultades

Manejo de programas

A pesar de que se contaba con conocimientos previos en el manejo de
programas como Project y Excel adquiridos durante la etapa de
formacion académica en la Universidad Distrital, en el transcurso de la
pasantia se evidencio que aun existian conceptos y funciones que no se
manejaban completamente, por lo tanto en su momento fue necesario
contar con el apoyo de los comparieros de &rea para desarrollar las
actividades correspondientes a los diferentes proyectos sin incurrir en

fallas que afectaran de forma permanente los procesos.
Comprension de pliegos de condiciones

Para cada proceso presentado se conté con un pliego de condiciones
gue establece los términos bajo los cuales se realizara la contratacion,
durante las primeras semanas de la pasantia se presentaron dificultades
para las actividades relacionadas con este tipo de documentacion, dado
que en ellos se maneja informacién técnica y conceptos juridicos sobre
los cuales no se tenia el conocimiento en el momento, finalmente le logro
superar, adquiriendo el conocimiento y realizando una interpretacion

acertada.
Comunicacion con empresas, clientes y proveedores

Dado que anteriormente no se contaba con experiencia para realizar las
actividades correspondientes al area comercial, fue complejo empezar
con actividades de llamadas, reuniones virtuales y presenciales con
contratantes, pero con el pasar de las semanas y el empezar a manejar
varios temas se adquirid6 la experiencia y posteriormente pudo

desarrollarse la actividad son necesidad de ser supervisado.

Durante la pasantia se present0 varias dificultades que gracias a los
profesionales encargados y los compafieros de area y en general de la

empresa lograron ser superadas, y también se logré el aprender y tener
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preparacion para una vida laboral y saber como superar los diferentes

problemas que se pueden presentar en el ejercicio de la profesion.

También cabe resaltar que la preparacion que se tuvo durante la formacion
académica en la Universidad Distrital aporto en cuanto a manejo de
programas, resolucion de problemas y conocimiento general en cuanto a

materiales, procesos constructivos, interpretacion de informacion.

28



CONCLUSIONES

Durante el desarrollo de la pasantia se logré cumplir con las actividades
programadas y asignadas por la jefe de area y los demas comparfieros con mas
experiencia, también se logré generar un conocimiento amplio, no solo en cuanto
a materia legal y de procesos de contratacion y licitacion sino que también se
logré un vasto conocimiento técnico en cuanto a sistemas de proteccion contra
incendio, las diferentes redes que se manejan, los sistemas de extincion,
clasificacion de riesgos, conocimiento de materiales, calidad, representantes,

entre otros.

Una de las &reas con las que mas conocimiento se contaba fue la de costos y
presupuestos, dado que es un conocimiento impartido por la Universidad Distrital
dentro del pensum de carrera, por lo que al conocer términos y conceptos se

logro facilitar en algunas formas la ejecucién de tareas asignadas.

Para las actividades en las cuales no se contaba con conocimiento y experiencia,
fue de suma importancia contar con el acompafiamiento de aquellos
comparferos que brindaron su orientacion y conocimiento que permitido no solo
comprender sino también aplicar para que con el tiempo se pudiera generar una

autonomia que genere confianza y criterio al momento de desarrollar tareas.

Es de importancia resaltar los aportes realizados a la empresa durante el
desarrollo de la pasantia, corresponden a formatos, optimizacién de procesos,
manejo de la plataforma interna, presentacion de licitaciones de forma
autonoma y demas que se realizaron, permitieron tener una mejora en cuanto
a organizacion y progreso de la empresa, que fueron finamente bien vistos y
aceptados por los compafieros de trabajo y directivos, y que finamente a la

fecha se encuentran implementados y en funcionamiento en la empresa.

Finalmente, se logré culminar el proceso de pasantia con la empresa D&T
Proyectos SAS de forma satisfactoria, teniendo en cuenta en el aporte a la
empresa en la realizacion de todas las actividades asignadas y ejecutadas, tanto
en el aprendizaje personal, teniendo un mejor desarrollo y experiencia en

ambitos empresariales, como en la vida laboral, dado que permitié desarrollar
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criterio profesional, habilidades nuevas y a manejar objetividad en temas de
formulacion de proyectos; todo lo anterior conlleva a que gracias al aprendizaje
de esta experiencia a la fecha y para situaciones futuras se lograra tener una
mejor resolucion de problemas y retos que se presenten en el ejercicio de la
profesion.
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